G adlanilic

Adlantic grundades i maj 2007 och &gs av tio privata dgare. Bolaget har sedan start visat vinst varje ar. Nu &r vi inne pa
vart femte verksamhetsar och gor troligen det basta aret nagonsin. Adlantic ar en seriés samarbetspartner till foretag
som vill effektivisera sin direktmarknadsforing pa Internet mot konsumentmarknaden. Karnan i verksamheten ar
responsbaserad marknadsforing som skapar transparent och matbar trafik, leads och forsaljning. Vi stravar efter
maximal respons for varje investerad krona.

Adlantic ar verksamma i Sverige, Norge och Finland. Kontoret ar placerat i Sturegallerian i centrala Stockholm. Vi ar
idag 9 anstallda och omsatte senaste rakenskapsaret 21,5 miljoner kronor.

Key Account Manager inom Online Media

Vi vaxer kraftigt pa nordiska marknaden och séker nu en person som ar beredd att ta
ett stort ansvar och vara en nyckelperson till att ta bolaget ytterligare en niva.

Om dig:

Vi ser att du drivs av att gora affarer. Du uppskattar hela séljprocessen och kan
konsten att blanda nykundsbearbetning med bearbetning av befintliga kunder. Du
trivs i hogt tempo och ser majligheter. Du ar en strukturerad person som kan planera
ditt arbete, prioritera dina insatser och forstar matematiken bakom insats och resultat.
Du ar en riktig “doer” som gillar att fa saker gjorda. Du tar egna initiativ och arbetar
proaktivt. Du arbetar fokuserat efter uppsatta mal och sporras av att 6vertraffa dem.

Vi ser ocksa att du ar en nyfiken person, som underhalls av den digitala och mobila
marknaden. Du vill ldra dig nya saker samt hitta nya smarta |6sningar att erbjuda dina
kunder.

Du ar dessutom social och trivs att arbeta i 6ppet landskap bland andra sociala
kollegor som satter humorn hogt, samtidigt som du har férmagan och maéjligheten att
skdrma av dig for att fokusera pa dina karnuppgifter.

Vi lagger stor vikt vid mjuka varden i vart arbete. Det &r viktigt att du kan stalla dig
bakom dessa nyckelord i ditt arbete pa Adlantic:

o Viska arbeta for att leverera sa bra kvalitet som majligt till vara kunder.

o Viska visa kompetens och alltid presentera den basta I6sningen for vara
kunder.

o Vara kunder ska kdnna att vi ar engagerade i deras malsattningar.

o Viska vara innovativa och komma med nya, effektiva |6sningar.

o Vara kunder ska kdnna att vi ar palitliga.

Arbetsuppgifter:

Vi erbjuder en omvéaxlande och utmanande KAM-tjanst som innefattar bade ett strategiskt
ansvar for nyckelkunder samt nykundsférsaljning. Du kommer att ha kundansvar i Sverige,
Norge och Finland. Nagra av dina viktigaste kunder &r bl.a. de storsta forlagen i Norden samt
andra marknadsledande bolag. For att klara av att hantera ansvaret for dessa kunder kravs



det att du har Iang erfarenhet av forsaljning och forstar hela kedjan fran kundens nyckeltal
till vara. God kreativ férmaga och strukturerad projektledning kravs for att gora ditt arbete
effektivt.

Erfarenheter/krav pa:
* Erfarenhet av genuint KAM-arbete
* God datorvana
* Vana att arbeta i CRM-system

Sprakkunskaper — krav:
* Engelska (ldsa och skriva — godkand niva)
* Svenska (tala, lasa och skriva — som modersmalniva)

Meriterande:
* Minst 3 ars erfarenhet av mediaforséljning
e Erfarenhet inom affiliate, SEM, SEO

Detta ar en I6pande rekrytering dar tjansten kommer att tillsdttas snarast mojligt, men
senast 1 februari 2012. Skicka din ansdkan till Head of Sales, johan.fahrbring@adlantic.se.
Vid fragor, ring 070- 787 20 07.



